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BAC PRO VENTE             Thème 2 : Les techniques et stratégies de prospection 

Pole 1 : Prospection         Chapitre 2 : Les techniques de prospection 
Séquence 3b : Elaborer un email de vente 

 

 

  

 

 
 
1. Relevez les différences entre ces deux e-mailings ? 
 
2. Lequel aura le plus d’impact ? Pourquoi ? 
 
3. Quels sont les services rendus par les logiciels « powere-m@iler » et « high impact email 3.0 » 


